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 Ausgezeichneter Schutz für Ihre Kunden!
Profitieren Sie von mehr als 20 Jahren Erfahrung in der Absicherung von Mensch und Tier. Mit unseren hauseigenen Deckungskonzepten schützen wir Ihre Kunden optimal.


Mehr Infos



























Unsere Lösungen
 Wir von MAXPOOL wissen, wie zeitintensiv und verantwortungsvoll der Alltag eines Maklers ist. Daher haben wir für Sie Lösungen entwickelt, die Ihre tägliche Arbeit erleichtern werden.





Zu den Lösungen


























Kompetenz-Center

Unser kompetentes Team steht an Ihrer Seite 


Wir von der PHÖNIX MAXPOOL Gruppe unterstützen Sie in allen Produktsparten mit unseren ausgebildeten Experten. Das betrifft vor allen Dingen die Bereiche, in denen Sie fachlich nicht „zu Hause“ sind.



Mehr zu den Kompetenz-Centern                                                                                    











easyOFFICE

Mit easyOFFICE auf die Sonnenseite des Maklerlebens. 


Weniger Arbeit, mehr Zeit für Ihre eigenen Themen und das komplett ohne Mitarbeiterverantwortung. Genau das kann easyOFFICE für Sie und Ihre Firma sein.



Mehr zu easyOFFICE                                                                                    











Leistungsservice

Rundumbetreuung durch Experten 


Keine Angst vor Rechtsstreitigkeiten: Kommt es im Leistungsfall im Rahmen eines Versicherungsvertrages zu Missverständnissen zwischen Kunde und Versicherer, springen die Experten vom MAXPOOL-Leistungsservice ein.



Mehr zum Leistungsservice                                                                                    











Servicevereinbarung in Verbindung mit dem SEKRETÄR

Eine neue Dimension der Kundenbetreuung 


Mit unserer Servicevereinbarung und unserem Endkundenportal SEKRETÄR  intensivieren Sie Ihre Makler-Kundenbeziehung und generieren gleichzeitig ein courtageunabhängiges Zusatzeinkommen durch monatliche Servicegebühren.



Mehr zu  Servicevereinbarung/ SEKRETÄR                                                                                    













	

Kompetenz-Center                                                        

	

easyOFFICE                                                        

	

Leistungsservice                                                        

	

Servicevereinbarung/ SEKRETÄR                                                        

































	



Kompetenz-Center
Unser kompetentes Team steht an Ihrer Seite

Wir von der PHÖNIX MAXPOOL Gruppe unterstützen Sie in allen Produktsparten mit unseren ausgebildeten Experten. Das betrifft vor allen Dingen die Bereiche, in denen Sie fachlich nicht „zu Hause“ sind.





Mehr zu den Kompetenz-Centern                                                                                            
























	



easyOFFICE
Mit easyOFFICE auf die Sonnenseite des Maklerlebens.

Weniger Arbeit, mehr Zeit für Ihre eigenen Themen und das komplett ohne Mitarbeiterverantwortung. Genau das kann easyOFFICE für Sie und Ihre Firma sein.





Mehr zu easyOFFICE                                                                                            
























	



Leistungsservice
Rundumbetreuung durch Experten

Keine Angst vor Rechtsstreitigkeiten: Kommt es im Leistungsfall im Rahmen eines Versicherungsvertrages zu Missverständnissen zwischen Kunde und Versicherer, springen die Experten vom MAXPOOL-Leistungsservice ein.





Mehr zum Leistungsservice                                                                                            
























	



Servicevereinbarung in Verbindung mit dem SEKRETÄR
Eine neue Dimension der Kundenbetreuung

Mit unserer Servicevereinbarung und unserem Endkundenportal SEKRETÄR  intensivieren Sie Ihre Makler-Kundenbeziehung und generieren gleichzeitig ein courtageunabhängiges Zusatzeinkommen durch monatliche Servicegebühren.





Mehr zu  Servicevereinbarung/ SEKRETÄR                                                                                            






















































Die PHÖNIX MAXPOOL Gruppe
 Die Maklerzukunft hat begonnen. Jetzt Film ansehen und mehr erfahren.



Film ansehen
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Die PHÖNIX-Deckungskonzepte
 Qualitativ hochwertig und einzigartig: Die hauseigenen Deckungskonzepte  der PHÖNIX Schutzgemeinschaft überzeugen mit starken Leistungen und marktführenden Prämien.
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Jetzt entdecken!





















Wir haben gute Gründe
 Wir könnten Ihnen sicherlich mindestens 100 Argumente nennen, warum die PHÖNIX MAXPOOL Gruppe so erfolgreich ist. Wir belassen es aber bei 10 guten Gründen, die Sie nachhaltig überzeugen werden.

                    









    





Unabhängig.
 Wir sind zu 100 Prozent inhabergeführt und somit unabhängig von direkten und indirekten Produktgebern.

                                    







Kompetent.
 Unsere MAXPOOL-Experten stehen Ihnen jederzeit beratend zur Seite – auf Wunsch auch direkt vor Ort.

                                    







Transparent.
 Wir sind Ihr Partner. Natürlich sind alle Prozesse transparent. Tägliche Einsicht in Courtagebuchungen gehört dazu.





Jetzt Partner werden













    



Pssst...


Es gibt noch mehr gute Gründe
















 Pssst...
 Es gibt noch mehr gute Gründe
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Wir verpflichten uns.
Wir verstehen uns als Qualitätspool für unabhängig beratende Makler. Daher haben wir unsere Grundsätze ganz klar in einer freiwilligen Selbstverpflichtung definiert und dokumentiert.
Dazu gehört beispielsweise die verbindliche Zusage, stets eine objektive und neutrale Produktauswahl und "Beraterberatung" zu gewährleisten. Dies können wir nach bestem Wissen und Gewissen versprechen, da wir nicht durch Courtageinteressen oder unternehmensinterne Anweisungen gebunden sind.



Unsere Grundstätze

























Experte.
            











Die Makler-Servicevereinbarung in Verbindung mit dem Endkundenportal SEKRETÄR ist ein weiteres finanzielles Standbein für alle Maklerunternehmen, die sich vor Courtageeinbußen heute und zukünftig schützen wollen.
Kevin Jürgens
Vorstand der PHÖNIX MAXPOOL Gruppe AG






 




 


Vorreiter.
            











MAXPOOL und die MVK Versicherung bieten gemeinsam seit 21 Jahren eine führende Hausrat- und Gebäudeversicherungsdeckung für Ihre Kunden – ohne jede Beitragsanpassung im Bestand und zugleich stets solide und dauerhaft mit an der Marktspitze vertreten.
Oliver Drewes
Vorstand der PHÖNIX MAXPOOL Gruppe AG






 




 


Ambitionierte.
            











Mit uns bAV-Spezialisten wird die Arbeitgeberakquise und Arbeitnehmerberatung für Makler spürbar leichter. Dabei setzen wir auf unsere langjährige Erfahrung und auf unseren sympathischen Ehrgeiz.
Claudia Tüscher
Expertin für betriebliches Vorsorge-Management






 





















Hier bloggt MAXPOOL
 Sie wollen immer auf dem Laufenden sein? Aktuelle Themenfelder recherchieren? Ältere Publikationen im Archiv nachlesen? Dann schauen Sie regelmäßig auf unserem Blog vorbei.

                    









    








Versicherung

Keine Sache von Glück, sondern Können



Der MAXPOOL-Leistungsservice in Zahlen
Bissiger als ein Pitbull und hartnäckiger als Weinflecken: Mit dem MAXPOOL-Leistungsservice schufen wir einen Mehrwert für Makler und Versicherungsnehmer, der  ...
                                    




weiterlesen













Versicherung

Cyber-Risiken minimieren statt ignorieren.



KMU sind zunehmend betroffen.
Immer öfter geraten kleine und mittelständische Unternehmen ins Visier skrupelloser Hacker. Die Bedrohungslage erreicht einen alarmierenden Höhepunkt, wie der Bericht des  ...
                                    




weiterlesen













Versicherung

Ein Plädoyer für die private Unfallversicherung!



So einfach ist es, mit marktführenden Leistungsmerkmalen und einem hervorragenden Preis-Leistungs-Verhältnis im Verkaufsgespräch zu überzeugen.
In den letzten Jahren ist die Vermittlung der  ...
                                    




weiterlesen













Versicherung

Weil Sie es können!



Warum Gebührenmodelle und Servicepauschalen in der bAV auf dem Vormarsch sind
Die betriebliche Altersvorsorge ist zweifelsohne eines der beliebtesten Produkte eines jeden LV-affinen Versicherungsmaklers.  ...
                                    




weiterlesen













Versicherung

Probezeit bestanden!



Das sagen MAXPOOL-Makler über das KV Werk.
Kostenerstatter war gestern: Neue Produkte und sich wandelnde Kundenwünsche sorgen für neue Dynamik bei den privaten Krankenversicherungen. Um den eigenen  ...
                                    




weiterlesen













Versicherung

Betriebliche Gesundheitsvorsorge: Vermitteln Sie den Schlüssel zum Unternehmenserfolg!



Die R+V Krankenversicherung AG hat ihr GesundheitsKonzept PROFIL zum 1. Dezember 2023 neu aufgestellt.
Es versteht sich von selbst: Gesunde Mitarbeiter sind zufriedener, produktiver und fehlen seltener am  ...
                                    




weiterlesen













Versicherung

Generalist vs. Spezialist



Welche Rolle ist als Versicherungsmakler die richtige?
Versicherungsmakler spielen eine zentrale Rolle im Leben von Versicherungskunden, wenn es darum geht, Risiken abzusichern und jene langfristig in  ...
                                    




weiterlesen













Versicherung

Nebenwirkungen der bAV



Reduzierung der Sozialversicherungsansprüche auf den Punkt gebracht
Vielen Arbeitnehmern und auch Arbeitgebern ist es vielleicht nicht bewusst, und – sind wir mal ehrlich – auch wir Berater wollen  ...
                                    




weiterlesen













Poolworld

easyOFFICE – des Vertrieblers bester Freund



Die Lösung für etablierte Makler und Neueinsteiger, die weniger Stress und mehr Freizeit wollen
Der Makleralltag ist heute um ein Vielfaches anspruchsvoller als noch vor einigen Jahren. Alles dreht sich  ...
                                    




weiterlesen























Hier geht`s zum MAXPOOL-BLOG
















 Hier geht`s zum MAXPOOL-BLOG













Wir haben Geschichte geschrieben
                    





















1916

Hinrich Gaede Senior macht sich als Assekuradeur für das Transportgeschäft selbstständig und gründet seine eigene Firma.
                                    














1922

Das Unternehmen wächst stark und beginnt eigenes Sachgeschäft zu zeichnen. Die Gaedische Versicherungs AG ist geboren.
                                    














1929

Die Gaedesche Versicherungs AG wird in HAMBURGER PHÖNIX früher Gaedesche Versicherungs AG umbenannt. In der separat geführten HINRICH GAEDE Assekuranz KG wird als "Makler für Makler" (erstmals auch im Bereich Personenversicherung) gearbeitet.
                                    














1980

Die Unternehmensgruppe existiert seit mehr als 50 erfolgreichen Jahren. Hinrich Gaede Junior hat aber keinen natürlichen Nachfolger, daher strebt er den Verkauf an.
                                    














1986

Die ALTE LEIPZIGER Versicherung AG übernimmt die HAMBURGER PHÖNIX früher Gaedesche Versicherungs AG.
                                    














1994

Die HINRICH GAEDE Assekuranz KG wird in HAMBURGER PHÖNIX Gaede Assekuranz GmbH umbenannt. Zeitgleich entsteht einer der ersten deutschen Maklerpools: die maxpool Servicegesellschaft für Finanzdienstleister mbH.
                                    














2000

HAMBURGER PHÖNIX konzentriert sich zunehmend auf betriebliches und privates Vorsorgemanagement. maxpool hingegen spezialisiert sich auf den Bereich Unfallversicherung und arbeitet inzwischen mit 3.000 Maklern zusammen.
                                    














2010

HAMBURGER PHÖNIX und die maxpool Gruppe kooperieren, maxpool bietet den PHÖNIX Partnern Sachversicherungen und eigene Deckungskonzepte an. Gemeinsam entwickeln sich beide Gesellschaften als Servicedienstleister für Makler weiter. Das FURAHA PHÖNIX Kinderhaus wird in Kenia aus der Taufe gehoben.
                                    














2012

Oliver Drewes vereint die HAMBURGER PHÖNIX AG und die maxpool Gruppe zur HAMBURGER PHÖNIX maxpool Gruppe AG als 100-prozentiger Inhaber. Die Unternehmensgruppe kooperiert mit knapp 6.000 Maklern und zählt 100 Mitarbeiter.
                                    














2014

Aus der HAMBURGER PHÖNIX maxpool Gruppe AG geht die HAMBURGER PHÖNIX maxpool Gewerbepartner GmbH hervor. Das Unternehmen wickelt fortan Transport- und Gewerbeversicherungen ab.
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2016





2016

Die HAMBURGER PHÖNIX maxpool Gruppe AG feiert 100-jähriges Firmenjubiläum und lädt über 100 Gäste zu einem großen Festakt in die Handelskammer Hamburg ( mehr erfahren ).
                                    














2020

Die Unternehmensgruppe wird optisch und strukturell aufgefrischt. Neben einer neuen Firmierung erhält die HAMBURGER PHÖNIX MAXPOOL Gruppe AG auch ein neues Firmenlogo und eine moderne Website.

 

Ende des Jahres scheidet Daniel Ahrend auf eigenen Wunsch aus der Unternehmensgruppe aus. Oliver Drewes beruft daraufhin die beiden langjährigen Führungskräfte Kevin Jürgens und Andreas Zak in den Vorstand.
                                    














2021

Die neue Führungsspitze konzentriert sich intensiv darauf, die Marktposition der MAXPOOL Maklerkooperation GmbH als Maklerpool auszubauen und mit den unter dem Dach der PHÖNIX Schutzgemeinschaft entwickelten Deckungskonzepten weiterhin Maßstäbe am Markt zu setzen.

 
                                    














2023

MAXPOOL geht mit dem Lübecker Infrastrukturdienstleister blau direkt eine strategische Kooperation ein um die Symbiose aus Abwicklungstechnologie und fachlicher Beratung zu schaffen. Die Kooperation ist langfristig ausgerichtet und wird durch enge Zusammenarbeit und die Bündelung gemeinsamer Kräfte dazu beitragen, das Wachstum beider Unternehmen weiter auszubauen.

 
                                    





















Wir sind ausgezeichnet!!
 Das sagen nicht nur wir, sondern unter anderem procontra, die Handelskammer und die Kanzlei Michaelis. Dennoch wollen wir immer besser werden. Für Sie.
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schliessen























schliessen


















schliessen





[image: ]




















Zweimal für Sie in Hamburg:
























Verwaltung

Friedrich-Ebert-Damm 143
D - 22047 Hamburg
                            



Anfahrt planen








Vertrieb und Service

Glockengießerwall 2 
D - 20095 Hamburg
                            



Anfahrt planen
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