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Ein gazes Universum
far lhren Erfolg
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Die Losung fur etablierte Makler u
Neueinsteiger, die weniger Stress u
mehr Freizeit woll

spruchsvoller als noch vor einigen Jahren.

Alles dreht sich um Digitalisierung, Schnelligkeit
in der Kundenkommunikation und ein smartes
Erledigen aller Kundenanliegen. Mit zunehmender
Kundenanzahl stehen Makler oft vor Schwierigkeiten,
Ihre Servicestandards einzuhalten, ohne von morgens
bis abends zu arbeiten. Da der Laptop immer
dabei ist, schaffen es viele selbst im Urlaub nicht,
wirklich abzuschalten.

D er Makleralltag ist heute um ein Vielfaches an-

SIND MEHR MITARBEITER DER SCHLUSSEL?
Wer Arbeit abgeben und zugleich den anfallenden
Kundenanliegen gerecht werden mochte, dem kommt
natiirlich als erstes das Thema Mitarbeiter in

den Sinn. Viele Vermittler haben sich dariiber bereits
Gedanken gemacht, hingen bei ihrer Entscheidung
aber oft an zwei Fragen:

1. Kann ich mir einen Mitarbeiter leisten?

2. Habe ich iiberhaupt Lust, mich um Mitarbeiter
zu kiimmern?

Die Kosten sind natiirlich ein Faktor, den jeder Unter-
nehmer kalkulieren muss. Dies gilt gerade fiir Mitarbeiter,
die ihr Gehalt nicht tiber Neuabschliisse wieder rein-
holen. Hinzu kommt, dass gute Mitarbeiter heute mehr
als nur ein gutes Gehalt verlangen und von ihren Arbeit-
gebern eine Vielzahl an Sonderleistungen erwarten.
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Noch viel wichtiger ist allerdings, dass man sich um gute
Mitarbeiter kiimmern muss. Sie miissen verniinftig eingear-
beitet und in die bestehende Arbeitskultur integriert
werden. Dariiber hinaus miissen Sie sich als Arbeitgeber
mit Ausfillen durch Krankheit oder Urlaub auseinanderset-
zen, sodass Sie dann doch wieder alleine im Biiro sind.
Viele Makler entscheiden sich deshalb dafiir, lieber ohne
Mitarbeiter weiterzuarbeiten.

Mit MAXPOOL an Ihrer Seite kénnen Sie das auch tun
und werden trotzdem durch ein ganzes Team bei Ihren
Aufgaben unterstiitzt und entlastet! Wir haben in unseren
Reihen genug angestellte Mitarbeiter, die Ihren Kunden

im Rahmen unseres hauseigenen easyOFFICE jederzeit
zur Verfligung stehen.

WELCHE AUFGABEN UBERNIMMT EASYOFFICE?
Wir konnen flir unsere Makler ALLE anfallenden Aufgaben
eines Maklerbiiros erledigen — sogar fallabschlieRend!

Egal ob es die 365-Tage-Anrufannahme ist, die Angebotser-
stellung, die Kundenberatung, die Schadenbearbeitung
oder die Abwicklung der geliebten Kfz-Saison: MAXPOOL
gibt Thnen als Makler die Moglichkeit, nichts mehr tun zu
miissen und Thre Kunden trotzdem vollumfinglich betreut
zu wissen.

Das wirklich Schone daran ist, dass Sie frei entscheiden
konnen, welche Aufgaben sie weiterhin selbst ibernehmen
mochten.



WAS GENAU KOSTET MICH DAS?

Wie MAXPOOL diesen Service finanziert, ist natiirlich eine
berechtigte Frage. Wir machen es unseren Partnern so
einfach, wie sie es von uns gewohnt sind. Daher haben wir
uns fiir eine Courtageteilung und gegen eine Aufwands-
entschidigung entschieden.

Somit erhalten Sie als Makler 70 Prozent der laufenden
Bestandsprovisionen und fiir Abschlussprovisionen sogar
die vollen 100 Prozent. Das gibt Ihnen Planungssich
erheit und die zusitzliche Moglichkeit, Ihren Umsatz wie
gewohnt zu steigern. <

KLARTEXT!

scheiden sollten.

> Essind Ihre Kunden und Ihr Bestand. easyOFFICE
ist eine Dienstleistung von MAXPOOL, die nichts an Sie haben noch Fragen zu
Ihren Bestandsrechten andert. Daher kdnnen Sie easyOFFICE oder machten
die Dienstleistung auch wieder kiindigen, wenn Sie diesen Service direkt nutzen?
sich irgendwann doch flir eigene Mitarbeiter ent- Dann melden Sie sich gern

bei uns.

> Sie haben die freie Wahl, ob Sie in easyOFFICE noch Telefon: 040 29 99 40-351
eine Hinterbliebenenabsicherung integrieren méchten maklerrente@maxpool.de

oder nicht. Dieser Leistungsbaustein garantiert, dass
Ihre Bestande nicht einfach verloren gehen, falls in

der Zukunft etwas Unerwartetes passieren sollte.

Eine Sorge weniger!
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