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Provisionsfrei vorsorgen:
Willkommen in der Nettotarifwelt
von MAXPOOL!

In den vergangenen Jahren ist das Interesse an der Hono-
rarberatung vor allem bei der finanzstarken Klientel sptrbar
gestiegen — und damit auch die Anzahl der Versicherer,

die Nettopolicen anbieten. Ab sofort sind solche Policen im
Bereich Altersvorsorge auch tiber MAXPOOL verflgbar.
Was sind die Vorteile?

Far die Kunden liegen die Vorteile einer solchen Lésung auf
der Hand: Da die Beitrage nicht durch eine Provision belastet
werden, entsteht ihnen ein Kostenvorteil, der sich tber

die gesamte Laufzeit der Vertrage potenziert. Das Mehr an
Transparenz sowie die Moglichkeit, die Hohe der Honorare
individuell festzulegen, machen die Lésung noch attraktiver.

Kein Wunder also, dass sich immer mehr Kunden bei ihren
Maklern nach solchen Nettotarifen erkundigen. Fur die
Makler selbst ergeben sich dank Nettopolicen neue Abschluss-
moglichkeiten, zumal sie so auch Tarife vermitteln kénnen,
fur die keine Courtage vorgesehen ist — also etwa die Riester-
Rente. Und dann ist da noch das seit Jahren Uber ihren
Kopfen schwebende Damoklesschwert des Provisionsver-
bots, das sie dazu ,,ermutigt”, sich mit dem Angebot der
Honorarberatung breiter aufzustellen.

Werden Nettopolicen also Bruttopolicen schon bald den
Rang ablaufen? So einfach ist es in der Praxis nattrlich nicht,
wie Vertriebsvorstand Kevin Jurgens erklart: ,,Welche Vor-
sorgeldsung sich im individuellen Fall als die bessere erweist,
entscheiden die individuellen Wiinsche und die finanzielle
Situation Ihrer Kunden. Mit unserem Angebot bleiben Sie bei
lhrer Wahl flexibel.*

UND SO SIEHT DAS ANGEBOT VON MAXPOOL AUS:
Wir unterstitzen Sie bei der Erstellung des Angebots und
kiimmern uns um die gesamte Abwicklung inklusive des
Inkassos. Die Hohe der Verglitung wie auch die genauen
Zahlungsmodalitaten bleiben Ihnen selbst Giberlassen;
von fest Uber gestaffelt bis hin zu
Ratenzahlungen fur bis zu
36 Monate ist alles moglich.
Klingt interessant?
Dann sprechen Sie einfach
Ihren Maklerbetreuer
oder das Team Vorsorge-
Management auf das
Thema an! «
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’ Alles GrofSe in unserer Welt
geschieht nur, weil jemand mehr tut,
als er muss.“

Hermann Gmeiner
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