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Bestandelk
Ist zuRunftsweisend

Wer sich rechtzeitig um die Erhaltung
seines Bestands kimmert, braucht keinen
Wertverlust zu furchten.




= s ist Montagmorgen und Sie

== starten mit einem dampfenden
b Kaffee in der Hand in die neue
Woche. Was gibt es zu tun? Ach ja,
genau — da war ja der Kundentermin
am Freitagnachmittag. Das war ein
tolles Gesprich, zu dem Sie in der
Nachbereitung nun ein Angebot fiir
eine private Altersvorsorge berechnen
sollen. Und auch generell hat es dem
Kunden so gut bei Ihnen gefallen,
dass er gerne alle seine Vertrige — also
auch seine private Haftpflichtversiche-
rung, seine Berufsunfihigkeitsversi-
cherung und seine Kfz-Versicherung —
durch Sie betreuen lassen mochte.

Das macht Sinn und ist dank des
bereits unterschriebenen Maklerver-
trages inklusive Maklervollmacht kein
Problem. Also fix noch die drei
Versicherer anschreiben und die
Betreuung {ibertragen lassen.

STOPP!!! Ist das wirklich die beste
Losung?

Der Kunde méchte vollumfinglich von
Ihnen beraten werden. Ist Thnen das
wirklich moglich, wenn die Vertrige
weiterhin in der Weltgeschichte
verteilt bleiben? Wir finden: NEIN -
und wir sagen Thnen auch, warum!

VORTEILE EINER UBERTRAGUNG
ZU MAXPOOL

Den Leistungsservice von MAXPOOL
halten Sie fiir eine richtig gute Unter-
stlitzung bei der Durchsetzung von
Leistungen? Dann freut
es Sie sicherlich zu
horen, dass dieser
Service auch fiir tiber-
tragene Vertrige gilt — in
unserem oben genann-
ten Fall also auch fiir die
bestehende Berufsunfi-
higkeitsversicherung
Ihres Kunden. Ein

Hanna Borchers, ;
echter Mehrwert fiir lau. Teamleiterin Nein.

Bestandsubertragung, »
MAXPOOL

Ubersicht und Uberblick sind fiir Sie
zwei Schliisselworter, um erfolgreich
arbeiten zu kénnen? Warum wollen
Sie sich dann mit mehreren Platt-
formen, Ansprechpartnern und Struk-
turen aufhalten? Ubertragen Sie Thre
Bestinde auf MAXPOOL und behalten
Sie im MAXOFFICE alle Kunden und
Vertrige im Blick.

Im Rahmen der Servicevereinbarung
haben Sie die Moglichkeit, Thren
Kunden alle Dokumente und Informa-
tionen zu ihren Vertrigen in unserer
Kunden-App SEKRETAR digital zur
Verfiigung zu stellen.

Wenn unsere Maklerrente genau

die richtige Losung fiir Sie ist, dann
sind Sie mit IThrem bei MAXPOOL
gebiindelten Bestand bestens darauf
vorbereitet, den Starttermin spontan
selbst zu bestimmen.

Bei uns sind Sie nicht nur eine Num-
mer: Das Team Bestandstibertragung
nimmt sich immer die Zeit fiir Ihre
Riickfragen und unterstiitzt Sie aktiv
bei Ihren Bestandsiibertragungen.

Einen Bestand zu MAXPOOL zu
iibertragen, ist fiir Sie deshalb sogar
noch einfacher, als einen Vertrag direkt
bei der Gesellschaft umzuhingen.

SOZIALVERSICHERUNGSPFLICHT
Nun denken Sie sicherlich, dass Sie
doch ein bis zwei Direktanbindungen
bestehen lassen sollten, um nicht
sozialversicherungs-
pflichtig zu werden oder
in die Scheinselbst-
standigkeit zu rutschen.
Und damit die Direkt-
anbindungen bestehen
bleiben, miissen dort
Vertrige liegen.

Auch hier ein klares
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»Die Kooperationsvertrdage bei MAXPOOL sind hinsicht-

lich der Zusammenarbeit so ausgestaltet, dass Reine

wirtschaftliche Abhdngigkeit zwischen Makler und

MakRlerpool besteht. In unseren \ertrdgen gibt es weder

eine Vorgabe zum Marketingkonzept noch ein

Weisungsrecht gegentiber dem Makler. Bezogen auf das
unten genannte Urteil (Aktenzeichen S 4 BA 32/19)
Rann man also sagen, dass unsere \ertrdge die \Vorgaben
fur eine Befreiung von der Rentenversicherungspflicht
ebenso erftillen. Unsere Makler sind also frei, die \orteile
von MAXPOOL ftir ihren Gesamtbestand zu nutzen,

ohne dadurch sozialversicherungspflichtig zu werden.«

Das Sozialgericht Liineburg (Aktenzei-
chen S 4 BA 32/19) entschied in
seinem Urteil vom 2. November 2022,
dass selbststiandige Versicherungsmak-
ler ohne sozialversicherungspflichtige
Angestellte nicht sozialversicherungs-
pflichtig werden, wenn sie Produkte
eines Maklerpools vermitteln.

Das Gericht begriindete sein Urteil
damit, dass Sie als Makler nimlich
nicht nur fiir einen Auftraggeber, also
den Pool, titig sind. Vielmehr nutzen
Sie betriebswirtschaftlich sinnvoll

die Vorteile, die ein Pool durch seine
Marktmacht und seine einheitlichen
Strukturen beispielsweise bei der
Abrechnung und Gesellschaftskorres-
pondenz mit sich bringt. In der
Beratung und der Produktauswahl
bleiben Sie unabhingig — und haben
zugleich mehr Zeit, sich genau darum
zu kiimmern. Ein echter Mehrwert,
den auch Ihr Kunde zu schitzen weill
und spiiren wird.

POOLWORLD 2/2023

Sevilay Srouji,
Syndikusanwaltin bei MAXPOOL

Nattirlich besteht auch weiterhin
jederzeit die Moglichkeit, mit Griin-
dung einer Kapitalgesellschaft

die Sozialversicherungspflicht zu
umgehen. Auch das Einstellen einer
sozialversicherungspflichtigen
Arbeitskraft (ab 521 Euro/Monat)
bietet nicht nur zusétzliche Unter-
stiitzung, auch hiermit denken

Sie nicht mehr an IThre Sozialver-
sicherungspflicht und das Aufrecht-
halten von Direktanbindungen.

ABSICHERUNG IHRES
LEBENSWERKS

Sollten Sie immer noch von Ihrer
Direktanbindung iiberzeugt sein,
lassen sich mit dem Hinterbliebenen-
schutz auch die letzten Zweifel
ausrdumen. In den Direktanbindungen
gehen die Vertrage unter Umstdnden
in den Bestand der Gesellschaft iiber,
falls IThnen etwas zustoRen sollte.

Ihr Lebenswerk wiirde somit verloren
gehen und Ihre Hinterbliebenen

gingen leer aus. Zudem miisste Thr
Kunde von Freitag mit seinen beste-
henden vier Vertragen auch an vier
Gesellschaften herantreten. Sie hitten
in diesem Fall also weder dem Kunden-
wunsch ,alles aus einer Hand“ ent-
sprochen noch Ihre Hinterbliebenen
abgesichert. Mit Ihrer Ubertragung
auf MAXPOOL stellen Sie sicher,
dass IThr Bestand auch in einem solchen
Fall geschiitzt ist.

Ubertragen Sie somit noch heute nicht
nur einzelne Vertrige auf MAXPOOL -
iibertragen Sie ganze Direktanbin-
dungen. Sie haben noch Fragen? Dann
zeigen wir Thnen als erfahrenes Team
Bestandsiibertragung, wie einfach die
Ubertragung von Bestinden sein kann,
und unterstiitzen Sie gerne entlang
des gesamten Prozesses. ¢



estande bindeln?

»Damit dem sicheren Ruhestand nichts mehr im Wege
steht, habe ich als Vorbereitung auf die MaRlerrente bereits
all meine Bestcdnde auf MAXPOOL tbertragen. Dabei
bewiesen die Kollegen vom Bestandstibertragungs-Team,
dass sie fur jede Herausforderung eine Losung finden
— etwa indem sie mich bei der Umdeckung unterstiitzten,
wenn ganze Ubertragungen aufgrund von Sonderkon-
zepten nicht méglich waren.«

Mathias Schunk,
Versicherungsmakler aus Hochheim

»Mein Fokus liegt auf dem Bestandskauf.
Nach dem Kauf wandern die Bestcinde
dann komplett zu MAXPOOL — und zwar
auf die jeweiligen Unternummern.

Die Zusammenarbeit lief vom ersten Tag an
super, selbst wenn die Gesellschaften
die Courtagen noch direkt an die Makler
zahlen, bleibt das Team so lange am Ball,
bis auch der letzte Cent bei mir
angekRommen ist.«

Steffen Ueckert,
Versicherungsmakler aus Berlin

Kontakt:

Team Bestandsubertragung
0402999 40-150
bestandsuebertragung@maxpool.de
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