Blick in die Zukunft
So positioniert sich PHONIX MAXPOOL
in einer Welt des Wandels

Mehr Zeit fur die Beratung Matchingmodelle in der bAV  Simplr geht’s nicht!
Machen Sie es sich bequem — mit Der einfachste Weg zu Mit dieser Kunden-App wachsen
der Backoffice-Lésung easyOFFICE! unerschlossenen Zielgruppen die Bestande wie von selbst



geht’s nicht

Weniger Aufwand fur
mehr Bestandswachstum
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»Wer diese App ungenutzt Idsst, verzichtet auf ein
selbststandiges Bestandswachstum.
Generieren Sie noch mehr Potenzial aus lhrem
bestehenden Kundenstamm.«

Kevin Jiirgens,
Vertriebsvorstand,
PHONIX MAXPOOL Gruppe AG

lles, was Versicherungsnehmer fiir eine
‘ \ tibersichtliche Dokumentenordnung

bendtigen, in einer Anwendung! Die
Endkunden-App simplr ermdglicht MAXPOOL-
Maklern, ihren Kunden einen digitalen Versiche-
rungsordner zur Verfligung zu stellen, in dem alle
Details der laufenden Vertridge mit wenigen Klicks
abrufbereit sind. Neben der userfreundlichen
Handhabung und dem schnellen Sortieren aktueller
oder auslaufender Versicherungen hilt simplr fiir
Makler einen weiteren entscheidenden Vorteil bereit:
Die App ldsst den Bestand selbststidndig wachsen.

Durchschnittlich schlie3t ein Versicherungsmakler
2,3 Vertrige pro Kunde ab. Der Blick auf die
Kundenseite verspricht jedoch mehr Potenzial.
Ein Versicherungsnehmer benotigt insgesamt
funf bis sieben Versicherungsvertrige in seinem
Leben. Die Frage, woraus sich die Liicke
moglicher Abschliisse ergibt, ist einfach zu
beantworten: Makler miissten mehr Prasenz
zeigen und intensiver in die fortlaufende
Beratung gehen. Jedoch ist dies aufgrund
eines vollen Zeitplans und des laufenden
Tagesgeschifts nicht immer moglich.

simplr springt als digitaler Helfer ein und
erlaubt Endkunden, selbststindig neue
Versicherungen abzuschliefen. Ob
Berechnungen neuer Tarife, Konditions-
vergleiche oder die unkomplizierte
Kontaktaufnahme: Versicherungs-
nehmer tibernehmen dank simplr
Eigeninitiative und pflegen ihre
Absicherungen selbststidndig. Selbst
das Ubertragen von Versicherungen,
die bei anderen Maklern abgeschlossen
werden, kann iiber die App vom Kunden
vorgenommen werden. Problemlos werden somit

neue Bestinde zugefiihrt, die den eigenen Bestand
wachsen lassen. Wer auf passiven Zugewinn
setzen mochte, hat es mit simplr — wortwortlich —
in der Hand.

Interessiert daran, die durchschnittlichen Vertrags-
abschliisse bei Kunden deutlich anzuheben? Das
Team im Maklerservice steht mit weiteren Infor-
mationen zur Verfiigung und berit umfassend zum
Einsatz von simplr im tiglichen Maklergeschift. ¢

JAZU SIMPLR!
10 UBERZEUGENDE FAKTEN

> JEDERZEIT kostenfrei fir Ihre Kunden

> UNKOMPLIZIERTER Download aus
dem App Store sowie Google Play Store

SEKUNDENSCHNELLE Installation auf
allen Smart Devices

INTUITIVE Bedienung

PRAKTISCH fur Versicherungsvertrage
oder Investmentdepots

TRANSPARENT fur Kunden und Makler

INTERAKTIVE Schnittstelle ftr
reibungslose Kommunikation

ZEITERSPARNIS im taglichen
Maklergeschaft

SELBSTSTANDIGE Aktualisierung
durch Kundenseite

UBERSICHTLICHE Einsicht aller
hinterlegten Dokumente
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