lhres Gesundheitsspezialisten
Einfach fir lhr Leben da. Mai 2025
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V., _—yreea : —! Liebe Partnerinnen und Partner,
: '1 nach § 12 SGB V darf die gesetzliche Krankenversicherung (GKV)
nur ,,ausreichende, zweckmaRige und wirtschaftliche” Leistun-

gen erbringen. Moderne Medizin wie Chefarztbehandlungen
oder innovative OP-Methoden bleiben auBen vor. Fir gutverdie-
nende Angestellte (iber BBG, ca. 1.250 €/Monat netto) bedeu-
tet das: hohe Beitrage, aber Standardversorgung und lange
Wartezeiten.

GKV-Reformen & Leistungskiirzungen — eine Entwicklung mit Folgen:
e 2004: Einfihrung Praxisgebiihr, Kiirzungen beim Zahnersatz
e 2011: Einschrankungen bei innovativen Medikamenten
e 2015: Zeitdruck durch Fallpauschalen
e 2023: Steigende Zusatzbeitrage, sinkende Leistungen

Beitrage steigen — Leistungen bleiben auf der Strecke
Zwischen 2019 und 2025 steigt der Hochstbeitrag zur GKV (inkl. Pflege) von 700€ auf tGber 1.200€ — ohne
Verbesserungen bei der Versorgung.

Praxisbeispiele machen den Unterschied greifbar:
e Knieverletzung:
GKV: 6—-8 Wochen Wartezeit
PKV: Termin in 48 h, Chefarztbehandlung, Einzelzimmer
e Psychische Erkrankung:
GKV: monatelange Wartezeiten
PKV: sofortige intensive Therapie

Deine PKV-Argumente mit der SDK:
e Chefarzt & Spezialisten statt , ausreichend & zweckmaRig”
e Schnelle Termine mit SDK ServicePlus
e Modernste Therapien & Medikamente
e Beitragsriickerstattung
e Unabhangig vom Einkommen
e Volle Leistungen — ohne Zusatzversicherungen

g Politik im Fokus: Weitere Risiken fiir die GKV
e Weitere Leistungskiirzungen geplant
e Diskussion Uber Blirgerversicherung
e Fokus auf SparmaBnahmen statt Verbesserungen
= Fazit fir Deine Kund:innen:
Mehr zahlen — weniger bekommen. Jetzt ist der richtige Zeitpunkt fiir den Wechsel in die PKV.
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() Gesprichseinstieg:
,Zahlen Sie gerne Gber 1.000,-€ im Monat — flir Standardbehandlungen? Oder investieren Sie lieber in Kom-
fort, Wahlfreiheit und beste medizinische Versorgung?“

Finanzstark in unsicheren Zeiten: SDK liberzeugt

Im aktuellen Map-Report Nr. 939 zur Finanzkraft der PKV-Anbieter erzielt die SDK ein Spitzenergebnis:
e Netto-SCR-Quote: 712 % (+84 Prozentpunkte)
e Starkste Verbesserung im Markt
e Zeichen fir Sicherheit, Stabilitat & Verlasslichkeit

7 Ein starkes Verkaufsargument — gerade jetzt!

Fazit: Die SDK steht auch langfristig fiir Sicherheit, Stabilitdt und Verlasslichkeit.

Viele GriRe aus Hamburg

Gregor Pepkowski

Key Account Manager
Firmen-Vorsorgeberater bKV IHK
www.makler.sdk.de

Mobil: 017615778140
Fon: 0711 7372 7140
Mail: gregor.pepkowski@sdk.de

Siiddeutsche Krankenversicherung
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DOOO6GO

Seite 2 von 2



