HDI EGO Grundfahigkeitsschutz

Die optimale Erganzung fiir lhre Einkommensschutzberatung.

Beim Thema Einkommensschutz denken viele direkt an die Berufsunfahigkeitsversicherung. Aber Hand
aufs Herz: Liegt lhre Abschlussquote in der Einkommensschutzberatung allein mit der BU schon bei
100%? Oder stehen Sie manchmal vor der Herausforderung, dass Ihr Kunde ohne
Einkommensabsicherung zuriickbleibt? Das muss nicht zwingend sein! Mit unserem

EGO Grundfahigkeitsschutz bieten wir lhnen eine weitere Losungen fiir Ihren Vertriebserfolg!

Eine produktneutrale Einkommensschutzberatung?

Das Thema Einkommensschutz ist essenziell. Doch trotz des klaren Bedarfs sind immer noch viele
Kunden unzureichend abgesichert. Das vertriebliche Potenzial ist also enorm! Eine ergebnisoffene und
bedarfsorientierte Beratung kann dabei helfen alle vertrieblichen Potenziale auszuschopfen und keinen
Kunden unversorgt zu lassen.

Wieso ist das so?

Unabhéngig vom Produkt geht es um den individuellen Bedarf und die Lebenssituation Ihres Kunden.
Gerade Menschen mit risikoreichen Berufen bleibt der Weg zu einer BU héufig verschlossen. Und wenn
sie eine bekommen, ist diese meist zu teuer. Sollten Sie erst an diesem Punkt der Beratung den
Grundfahigkeitsschutz aus dem Hut zaubern, kann dies den Eindruck einer Losung zweiter Wahl
erwecken. Gehen Sie aber von Anfang an neutral in die Beratung und bringen den Gesundheitszustand,
den ausgeiibten Beruf und das verfiigbare Budget in Erfahrung, entsteht im besten Fall eine Win-Win-
Situation: Die Wahl fiir das geeignete Produkt — BU oder GF — fallt nun deutlich leichter und der
Kunden bekommt genau die Absicherung, die zu ihm passt. Und Sie kénnen am Ende des Tages mehr
Menschen versichern.

Beratungsansatz: Was ware, wenn...?

Um den EGO Grundfahigkeitsschutz bei der ndchsten Einkommensschutzberatung von Anfang an mit
einzubringen, fragen Sie lhre Kunden doch einfach folgendes:

Was ware wenn ...
= Sie nicht mehr gehen kdnnen?
Sie nicht mehr stehen kdnnen?
Sie nicht mehr sehen kdnnen?
Sie nicht mehr Auto fahren konnen?
Sie nicht mehr am Bildschirm arbeiten konnen?

Fiir die meisten hatte ein solcher Fahigkeitsverlust wohl Auswirkungen auf das tagliche Leben, privat
und beruflich. Schnell wére klar, dass es fiir viele zu Einkommensverlusten bzw. Mehrausgaben
kommen wiirde. Und genau hier kénnen Sie mit dem EGO Grundféhigkeitsschutz ansetzen — denn
durch das modulare Bausteinkonzept kann der Kunde die Fahigkeiten absichern, die er zum Bestreiten
seines Alltages bendtigt. Ganz flexibel, individuell und auf Wunsch auch erweiterbar.

Erfahren Sie mehr iiber den EGO Grundfahigkeitsschutz auf unserer Partnerwelt-Seite und in
der Toolbox zum Produkt.

Hier geht’s zur TOOLBOX
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